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Soluciones de Desarrollo

Gracias a nuestra
plantilla de técnicos
y colaboradores
podemos ofrecerle
un servicio de
consultoría técnica,
de forma que
podamos encontrar
la solución
tecnológica que se
adapte mejor a sus
necesidades y
servicios.

Usted simplemente
debe realizar las
especificaciones de
sus problemas a
Elvex y nuestros
técnicos evaluarán

Consultoría 
Tecnológica

Las Uniones
Temporales de
Empresas son entes sin
personalidad jurídica
propia. Se encuentran
reguladas en la Ley
18/1982 y en el
específico ámbito de la
contratación
administrativa por el RD
Leg 2/2000 y el RD

1098/2001.

Existe un único
gerente que actúa en
nombre de la Unión
Temporal de Empresa.

La participación en la
Unión Temporal de
Empresas no tiene
porque ser por partes
iguales.

Esta entidad, para
que pueda acceder a las
ventajas fiscales
previstas, deberá
constituirse en escritura
pública en el que se
debe hacer constar los

Integra Ute es la solución para la contabilidad
de una Unión Temporal de Empresas

Además de todos
estos aspectos, uno de
los temas que deben
tenerse más en cuenta,
es la contabilidad, tanto
a nivel individual por
cada una de las
empresas, como a nivel
de grupo y su
correspondiente
integración de los
balances generados en
sus
respectivos ejercicios.

Elvex ha
desarrollado una
herramienta que permite

Sistemas de almacenamiento Hitachi
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técnicos evaluarán
las mismas, dándole
las diferentes
alternativas en
función de una
comparativa
resultados-coste,
con el fin de
facilitarle la elección
al máximo.

A nivel de
consultoría somos
especialistas en los
siguientes temas:

-Mantenimiento de
equipos informáticos
y soluciones
apropiadas para su
negocio
- Soluciones
informáticas para la
gestión de Residuos
- Soluciones de
Telefonía IP y
ASP.NET
- Especialistas en la
gestión de
soluciones de
calidad.

Temporal de Empresa.

Los partícipes en una
Unión Temporal de
Empresas pueden ser
tanto las personas
físicas como jurídicas,
españolas o extranjeras,
comunitarias o no.

debe hacer constar los
datos identificativos de
todos los otorgantes, e
inscribirse en el registro
especial de Uniones
Temporales de
Empresas en el
Ministerio de Economía
y Hacienda.

herramienta que permite
integrar todos
estos ejercicios con una
gran facilidad,
ahorrando costes y
tiempo a las
organizaciones.

Consolide y simplifique su estructura de
almacenamiento con el líder del mercado

En la economía
enriquecida de datos de
hoy en día, el éxito de
una organización
depende del flujo de
información en constante
crecimiento e
ininterrumpido.

HDS cuenta con un
conjunto completo de
matrices de
almacenamiento y
subsistemas NAS para
que usted consolide su
infraestructura de
almacenamiento y

ofrezca el mejor
rendimiento y
disponibilidad de su
clase para satisfacer las
necesidades de su
empresa.

* Enterprise:
- Universal Storage
Plarform V
- Universal Storage
Platform VM

* Rango Medio :
- Universal Storage
Platform VM
- Adaptable Modular
Storage 2000 Family

* Pequeña empresa:
- Simple Modular
Storage 100

Hitachi Data Systems,
intenta segmentar sus
soluciones de
almacenamiento,
teniendo en cuenta el
tipo de empresa y
necesidades de cada
una:
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Ecoelvex da el salto a Latinoamérica

Actualidad Tecnológica

Países latinoamericanos muestran cada vez un
mayor interés por nuestro gestor de residuos

Ventajas del 
Outsourcing con 

Elvex 

El Outsoucing
consiste en la
externalización de
funciones. Con la
finalidad de mejorar
la eficacia y gestión
de determinadas
áreas o
departamentos de su
empresa.

¿Que ventajas me
ofrece?

- Mejorar la eficacia
de determinadas

tareas.
- Ahorrar el coste
que supondría para
la propia
empresa
desempeñar por si
misma las tareas
que externaliza.

Son cada vez más
empresas y contactos
que aparecen
interesados por el
funcionamiento de
nuestro software
especializado para la
gestión de residuos.

Debido a los cambios
que están surgiendo,
tanto en la mentalidad de
los residentes, como en
las legislaciones
medioambientales de la
mayoría de estos países,
comienza a surgir la
necesidad de una
solución tan efectiva
como Ecoelvex.

El equipo de
desarrollo de Elvex se
encuentra inmerso en la
adaptación de nuestra
solución a las
necesidades especificas
de cada legislación de
los países
latinoamericanos.

Intentamos conocer
las necesidades
específicas de cada país
para poder adaptar
nuestra solución a
medida de las
exigencias que puedan
existir en cada mercado
de los países con mayor
demanda.

Además, de ser el

software más completo
y eficaz del territorio
español, tenemos la
misión de conseguir que
lo sea de la misma
manera en un comienzo
en los países
latinoamericanos,
próximos a nuestra
lengua y más adelante
intentar dar el salto a
nivel mundial,
adaptando esta solución
a las lenguas
correspondientes de
cada país.

Información y 
contacto en 

983 54 96 34

www.elvex.es

info@elvex.es
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que externaliza.

- Mayor flexibilidad y
competitividad
pudiéndose
adaptarse mas
fácilmente a las
variaciones del

mercado.

- La alta
especialización y
modernización de
las empresas de
outsourcing le lleva
a una sensible
mejora en el servicio

- Rentabilidad de su
activo al reducir el
inmovilizado
material.

La banda ancha mantiene su crecimiento y
suma el pasado mes 107.000 altas nuevas

La banda ancha
mantuvo su tendencia
alcista de los últimos
meses y sumó en el mes
de enero 107.753 líneas,
el mayor registro desde
abril de 2008, lo que
supone un incremento
del 47% frente al mes
anterior, según la última
nota mensual publicada
por la Comisión del
Mercado de
Telecomunicaciones
(CMT).

En concreto, el
parque total acumulado
alcanzó los 9,85 millones
de líneas a enero de
2010, una penetración
de 21,1% y un
crecimiento del 7,9%
interanual.

Según los datos del
regulador de
telecomunicaciones, en
los últimos 12 meses, los
competidores de
Telefónica en DSL han
aumentado el 18,5% su
parque total de líneas.

En cuanto a los datos
relativos al segmento
móvil, la cifra mensual
correspondiente al mes
de enero bajó en 76.303
líneas debido a la baja
de móviles en el área de
prepago, que descendió
en 244.111 líneas,
realizada por Movistar,
que ajustó su parque de
clientes prepago tras
aplicar la obligación
existente de identificar a
los titulares de dichas
tarjetas.

De esta cifra, 7,98
millones proceden de
líneas DSL, 5,407
millones del operador
incúmbete Telefónica y,
el resto, 2,57 millones,
de otros operadores,
mientras que las líneas
de cable módem
crecieron un 4,9%.

De esta forma, en los
últimos tres meses, los
operadores alternativos
han captado el 60,67%
de la ganancia neta de
líneas de banda ancha,
frente al 24,9% de
Telefónica y al 14,43%
de los operadores de
cable.


